Con lacrisis ha multlpllcado porcincola competenaa enlosconcursos
publlcos. finica oportumdad de negocio para muchas constructoras

Los boletines oficiales

se han convertido en
libros de cabecera para
muchas comparifas, que
intentan compensar la
falta de dientes privados

i: NURIA TRIGUERO
MALAGA. Afio 2005, Obra de urba-
nizacion financiada porla Geren-
cia Municipal de Urbanismo del
Ayuntamiento de Mélaga por valor
de 300.000 earos: sels empresas acu-
dieron al coneurso, Afio 2080. Elmis-
mo tipode abra con idéntico presu-
. puesto. Ofertas presentadas: 32.La
competencia se ha quintuplicado. Es
UL ca5¢ concTeto, pero coincide casi
al milimetro con la estadistica dela
Diputacién Provincial de Milaga.
Entre 2007 y 2010, la concurrencia
de ofertas aobras licitadas por el ente
supramunidpal ha aumeniado un
466%. Soloen el iitimoafioel ince-
mente ha sido del 122%, alcanzén-
dose las 2,352 ofertas presentadas.
«El recimientoha sido exponen-
cial. Las empresas buscan 1a licita-
cidn pubhca como un refugio fren-
te aJa crisis, pese al peligro que re-
presenta la alta morosidad de las
administracionesn, asegura el vice-
presidente ejecutivo de Iz Confe-
deracién de Empresarios de Mila-
ga, Javier Gonzalez de Lara. .
Son las empresas del ladrillo las
que mas aficién le han cogido alos
boletines oficiales, ya gue han per-
dido todo sumercado privado. «La
ecuacién es fidl: las constructoras
que estaban trabajando en la edifi-

caciénde vivienday queno han ce-

rrado se han pasado al sector pibli-
cow, explica la gerente de 1a Asocia-
cién de Constructores y Promoto-
res, Violeta Aragén, quien asegura
que la competencia se ha duplica-
deoen los contratos de cbras. wAde-
mis, hay mucha mas movilidad An-
tes las empresas solian presentarse
s6loa los concursos de su localidad,
pero ahora van a todosy, afiade.

En aste sentido, el hecho de que
yaaohayaquepmentarﬁmspm—
visionales enlos pracesos de adjudi-
cacién abiertos por el Ayuntamien-
to, la Diputacidn y laJuntaha con-

trbuidoa allenar el camino patague

las pymes se animen a licitar.

250 candidatos a un contrato
Y para muestxa, las mis de dos mil
ofertas presentadas en lo que vade
ano 5610 a obras licitadas por 12 Ge-
rencia Municipal de Urbanismo en
Malage. Olas casi 250 empresas que
compitieron poz los trabajos de re-
paracion en cammeterasafectadas por
las lluvias que saco a concurso la Di-
putacién Provincial el pasado vera-
nopor valor de 25 millones de eurcs.
«Lacompetencia estd sftendo brutal;
no es nada ficil hacerse conun pe-
dazo del pastel de la inversién pibli-
¢z, Hay gue hacer encaje de bolillos
paza poder licitar de forma competi-
tivax, opinaJavier Gonzilez de Lara,

La competencdia también viene de
filera. Cuando el hambze acucia no
hay conirato pequefio, tampocopara
las constructoras nacionales. ¢Aho-
12, incluso a obras municipales de
200.000 euros se presentan las gran-
@esempreses. Cuandouna pyme va

Los grandes nombres
delladrillo se presentan
incluso a pequenas
obras municipales

Los contratos de servicios
deinformatica, vigilancia
omantenimiento estan
mas disputados que nunca

aunaapestur deofertas’y se encuen-
tra Ferrmrial se pregunta *;Qué hago
aqui?’y, explica el abogado PedroJa-
vier Lopez, de la firma Consultores
de Contratacién Pliblica (CCE).
Perp la fiebre licitadora no sélo
afectaal sector de la construccion.
En 010§ rMOos Menos acostambra-
dosa trahajar para la Administzacién
Piblica también qrece el mimero de
empresas que se asoman a los bole-
tines oficiales en busca de negodio.
Compaiiias de informética, de ser-
vicios medioambientales, de hoste-
leria, de seguridad, de mantenimien-
t0... pretenden compensar 1z falta de
demanda del mercado con la seguri-
dad de un contrato piblico. «Hoy dia,
el 50% de las firmas que se presen-
tan a concursosson de servicos y su-
ministros. ¥ muchas de ellaslo ha-
cen por primera vezy, explica el vi-

_ cepresidente ejecutivo de la CEM.

«Es un dmbito én el que pocasem-

Un paso mas alla:
contratosen -
otros paises

5i para una empresa malagueiia

resulta muy dificil conseguir un
conirato en Barcelona, ganarun

CONCULSo en otro pais puede con-

siderarse todauna hazafia. Sin
embargo, son varias las compa-
fiias de ]a provinda que lo han lo-
grado. Sando seha adjudicadoya

cuatro obras de infraestructuras
en Polopia por valor de mis de
4oomillones de euros. Porsu
parte, Hexa yaha conseguido sus
primerasadjudicaciones de obras
en Libia, consistentes en infraes-
tructuras hidrdulicas y viarias.
Fuera del sector de 1a construe-
cidn también existen ejemplos,
como el de Ivesilr, que estiha-
ciéndose con concesiones de cen-
tros de ITV en Sudaméricayla
Enuropa del Este; o el de Aertec,
que ha desarrollado proyectos ae-
roportuarios en varios paises.
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LOS DATOS

2.000

ofertas se han preseniadoen lo

que va de aito a Ios concursos lici-
tados pox 2 Gerencia de Urbanis-
moe dal Ayuntamiento deMilaga.

%
466%
ha crecido lacompetencia en los
contratos adjudicados porla Di-
putacidn Provincial desde z007.

158

dizs es el plazo medio de pago de
las administraciones piiblicas, se-
giin un estuadio dela Asociacion -
deTrabajadores Autinomos.

-35,6%

es el porcentaje en el que seha
reducido el volumen de licita-
ci6n piblica en Ia provincia en-
tre eneroy octubre.

presasfueradela construccidd se
movian ydltimamente ha habido
unaumento importantes, anade Pe-
dro Javier Lopez.

Cada vez méis comensales para
un pastel que mengua al mismo bt
mo que la inversion piiblice. Entre

-enero y actubre, el volumen de li-

citacion piiblica en la provinda de

‘Milaga ha sido de 509,5 millones

de euros, un 35,6% mencs que en
elmismo periodo de 2009. Y el afio
que viene el recorte serd ain ma-
yor, dada la sitwacion de las arcas es-
tatales, autondmicas y municipa-
les. «Pricticamente va a desapare-
cer lainversién piblica y temersios
por el cierre de muchas constructo-
Tas tuyo anico refugio eranlos con-
tratos con la Administraciéns, e~
conace Violeta Aragon. )
Ante un mercado tan competiti-
vo, expertos como Pedro Javier L4-

- pezaconsejan a lasempresas prepa-

rarse lo mejor posible, Para presen-
tarse a contratos de obras de més de

.350.000 euros es necesario contar

con alguna de las clasificacdones que
otorga laJunta Consultiva de Con-
tratacién Administrativa. Lomismo
se exige para los contratos de servi-
cios de mas de 120.000 euros. Desde
CCP recomiendan a las compaiiias
obtener todas las clasificaciones que
sean posibles para optar a un abani-
co tés amplio de concursos. Ade-
mis, hay que estudiar bien la solven-
ciade la entiad que organiza el con-
curse, puesto que lo que puede pa-
receruna gran oportunidad puede
acabar siendouna trampa mortel par
1a empresa si 1a administracidn en
¢uestidn no paga.




